DEN AFRIKANSKA LANEMARKNADEN

Den afrikanska lanemarknaden

Det afrikanska bankvasendet ar varldens minsta och har foljaktligen mycket lite
konkurrens. Regeringarna i manga afrikanska lander begransar etableringen av
utlandska banker och skapar pa sa satt ett monopol med brist

pa distributionskapacitet och konkurrenskraftiga rantor. En nyligen genomférd
studie som genomférts av Varldsbanken' drar slutsatsen att bristen pé kapital till en
rimlig kostmad ar en av huvudfaktorerna som férhindrar utvecklingen i kontinentens
privata sektor. Studien finner att det ar av yttersta vikt att utvidga finansiella tjanster,
betalningssystem, forsakring och krediter till en storre del av befolkningen och att
den geografiskt spridda landsortsbefolkningen, och den informella strukturen i
stora delar av de ekonomiska aktiviteterna utgor speciella begransningar.

Forlorarna ar inte de stora foretagen, dar mangden tillganglig finansiering ar storre
an efterfragan. Forlorarna ar de medelstora (100- 250 anstallda) och mindre (1-100
anstallda) foretag, som har svart att finna finansiering. De ar ofta hanvisade till lokala
langivare och blir utnyttjade med icke-transparenta villkor — ett bakslag inte bara for
den enskilde entreprendren utan ocksa for utvecklingen i hela regionen.

Det ar inte ovanligt med rantor pa upp till 280 % hos lokala utlanare, men deras
service ar bekvam och snabb och de kan vara valdigt flexibla nar behovet av
finansiering uppstar. Men for de flesta mindre foretag leder samarbete med lokala
utlanare ofta till stagnation och minskade inkomster pga. de orimliga villkor som
haller féretagarna kvar i fattigdom.

Mikrofinansiering

Det finns ett alternativ for de manga mikrofoéretagen som i allmanhet bestar av en
person. Afrika har en expansion av mikrofinansinstitutioner (MFI) som arbetar baserat
pa antagandet att om dessa personer far tillgang till krediter sa kommer deras
foretag vaxa, vilket stimulerar lokal tillvaxt, och de kommer att anstalla sina mindre
féretagsamma grannar, vilket 1 sin tur ger en snabbare ekonomisk utveckling.

MFTer erbjuder krediter till fattiga méanniskor — vanligtvis 1&n pé& under 100 USD?.
Dessa lan ar tillrackliga for att hart arbetande mikroentreprenodrer ska kunna

starta eller expandera smaforetag med t.ex. korgflatning, kycklinguppfodning

eller inkdp av produkter hos grossister for att sdlja dem pa lokala marknader.
Mikrofinansmodellen har bevisat att de fattiga kan férandra sina liv om de ges
mojligheten. Det basta exemplet finner man i Bangladesh, dar Grameen Bank sedan
1983 har forsett 7,45 miljoner lantagare med mikrokrediter och gjort det mojligt for
de allra fattigaste att ta sig ur fattigdomen.
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MFT:er finns i ménga former — kreditférbund, kommersiella banker och, som

oftast, frivilligorganisationer (NGO). NGO:er i rollen som MFI har en inbyggd
utmaning i det faktum att de oftast ar beroende av donatorer som forser dem med
kapital, vilket inte ar en langsiktig 16sning och innebar en risk att atalas for ocker
med valgdrenhetspengar. NGO:er har férdelen att de ofta dr narvarande ilokala
sambhallen och darfor nara de invanare som ar i behov av finansiering. En nyligen
gjord analys av danska NGO:er och mikrofinansiering® drar slutsatsen att, pga. av
den verksamhet de bedriver, borde de snarare ta rollen som understédjare hellre an
att driva verksamheten sjalva.

The dilemma of microfinance

Manga MFT.er anvander socialt tryck som sakerhet for att forsakra sig om att lanen
betalas tillbaka. Lantagarna tar lan i grupp. Om en lantagare inte betalar tillbaka
bestraffas vanligtvis hela gruppen och hindras i vissa fall fran att ta ytterligare lan.
Grupptrycket uppmuntrar lantagarna till att vara mycket selektiva nar de valjer
gruppmedlemmar och till att betala tillbaka i tid. Rantor pa 30-70 % &ar inte ovanliga
pga. den transaktionstata naturen av mikrofinansiering, men i vilket fall som helst ar
de att foredra framfor de éverdrivet hoga rantorna hos lokala langivare.

Aven om mikrokrediter haft framgéng i stdder och omraden néra stader s& ar
utvecklingen av finansiella fjanster pa den mindre tatbefolkade landsbygden
langsam. 84 % av afrikanerna i Sub-Sahara lever pa landsbygden och
inkomstskillnaderna mellan stad och landsbygd ékar*. En studie av FN:s avdelning
for ekonomiska och sociala fragor (DESA)® drar slutsatsen att under de senaste
artionden har Afrika och Latinamerika haft de storsta olikheterna i inkomster.
Studien drar slutsatsen att under den ekonomiska nedgangen pa 1980- och
1990-talet sa drabbades de langst ned pa inkomstlistan, de mest sarbara,
oproportionerligt mycket. Nar nationalinkomsten steg gynnades de som fanns
langst upp pa listan medan de fattiga vann ett fatal férdelar, om ens nagra.

Varldsbanken® erkdnner den roll som olikheterna spelar nér det galler att férhindra
uppfyllandet av 2015 Millennium Development Goals (MDG) och har uttalat att
“rattvisefragan maste vara central, bade vad galler diagnos och policy”. Likaledes
har the UK Department for International Development uttalat att 'ojamlikheten
spelar roll fér uppfyllandet av MDG”?. Ojamlikheterna i Sub-Sahara i Afrika ar
anledningen till att MYC4 kommer att prioritera landsbygden fr.o.m.2009 nar
affarsmojligheter identifieras och valjs ut.

Armajaro-Toms, den globala handels- och finansgruppen, kommer tillsammans
med sin leverantor av kakaobonor att direktinvestera 1 lokala kakaobonsodlare

for att hjdlpa dem bygga upp livskraftiga foretag. Pa sa satt stodjer Toms inte bara
det lokala samhallet, utan skapar ocksa en lank direkt till sin kdrnverksamhet.
Engagemanget i Ghana kommer inte bara att optimera Toms leveranskedja, utan
gor det ocksa mojligt att proaktivt kommunicera deras sociala engagemang som en
del i sin interna och externa CSR-stratedi.

Hallbar finansiering

Medan valgoérenhetsdonationer har varit ett satt att {érsdka minska problemen med
fattigdom i Afrika dr tanken bakom mikroldanen och MYC4 att skapa

ett incitament for individer att ta sig sjalva ur fattigdomen. Det motsvarar skillnaden
mellan att ge en man en fisk (och han kommer tillbaka nasta dag for att fa en till) och
att lara honom fiska (och han kan skaffa sin egen f6da). Det forstndamnda raddar liv
och ar ett maste for de allra fattigaste — det senare

ar en hallbar 16sning riktad till smdaskaliga entreprenoérer och en forutsattning for att
skapa tillvaxt i Afrika. MYC4 riktar sig inte till de allra fattigaste.

[ vastvarlden maste finansiella institutioner enligt lag informera sina kunder om den
totala kreditkostnaden, uttryckt som en arlig rantesats (APR). Det sakrar dppenhet och
fungerar som en finansiell version av McDonalds index.

[ Afrika behover kreditgivare inte informera sina kunder om den totala kreditkostmaden,
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vilket forhindrar l&ntagaren fran att kunna jamféra olika lan. Lantagaren riskerar darfor
att ga med pa orimliga betalningsvillkor,

Som en del av det Overgripande malet att avlagsna barridrer och sakra rattvisa
forhallande for smaforetag i Afrika, foresprakar MYC4 inforandet av en APR 1 Afrika
som mojliggor for lantagaren att se den effektiva ranta som debiteras.

MYC4

Genom att fokusera pa kraften hos féretagande som drivkraft for att bekampa fattigdom ger MYC4
investerare en dynamisk plattform for att skapa och stédja nya féretag och kommersiell innovation i Afrika.
MYC4 skaffar finansiering for det "ofinansierbara” och sammanfér manniskor i affarer till basta marknadspris
med Internet som katalysator for férandring.

MYC4 stravar efter att bli en global plattform som férenar kapital, manniskor och kunskap i en gemensam
stravan att framja langsiktigt féretagande 1 Afrika.

MYC4 har som mal att bli varldens forsta féretag som ags av varlden. Det skulle innebéra 6,6 miljarder
aktiedgare. Vid 2008 ars slut siktar MYC4 pa att ha 25 000 investerare och férmedla investeringar pa 12,5
miljoner EUR till fler an 5 000 afrikanska foretag.

MYC4 har huvudkontor i Képenhamn, Danmark och sitt [T-utvecklingscentrum i Kampala, Uganda. MYC4 A/S
grundades i maj 2006 som ett samriskforetag mellan Mads Kjaer, Kjaer Group A/S och Tim Vang.

Mer information fas vid kontakt av

Alette Heinrich Pramming
Kommunikationschef, MYC4 Danmark
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Frederiksholms Kanal 4, 4.
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Telefon: +45-70-26 20 15
Fax: +45-49-26 20 15

E-post: info@myc4.com

www.myc4.com



